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Diese Hinweise erhebern keinen Anspruch auf Rechtssicherheit und Vollstindigkeit

Rechtliches -
kurz und knapp

Juristisches leicht gemacht. Unser Experte Christian Teppe erklirt
kurz und einfach wichtige Rechtsfragen zur Direktvermarktung,

Welche Regelungen gibt es betreffend Flaschenpfand?

Zentrale Regelungen zum Umgang
mit und Inverkehrbringen von Pfand
finden sich in § 15 des Verpackungs-
gesetzes. Danach sind unter anderem
Vertreiber von Mehrwegverpackun-
gen verpflichtet, gebrauchte, restent-
leerte Verpackungen der gleichen Art,
Form und Gréfie wie die von ihnen in
Verkehr gebrachten am Ort der tat-
sichlichen Ubergabe oder in dessen
unmittelbarer Nihe unentgeltlich zu-
riickzunehmen. Bei so bezeichneten
Letztvertreibern (z.B. der Direktver-
marktung) wird diese Riicknahme-
pflicht auf Verpackungen von Waren,
die der Letztvertreiber im eigenen

Sortiment fihre, beschrinke. In jedem

Falle hat man aber den Endverbrau-
cher tiber die Rickgabemoglichkeit
und deren Sinn und Zweck zu infor-
mieren, Der Hinweis kann, muss sich
aber nicht auf der Verpackung selbst
befinden. Eine Pfandpflicht besteht
per Gesetz nur bei Einweggetrankever-
packungen; bei Mchrwegverpackun-
gen grundsitzlich nicht. Ein Pfand ist
seiner Natur nach ein gesonderter, auf
den Kaufpreis aufzuschlagender Geld-
betrag, der bei Riickgabe des Gegen-
stands zu erstatten ist. Dem voriiberge-
henden Einbehalten eines Pfandgeldes
steht die nach § 15 Verpackungsgesetz
geforderte unentgeldiche Riicknah-
mepflicht nicht entgegen.

Was ist beim Verkauf von Fleischpaketen

gesetzlich zu beachten?

Die Bandbreite potentieller Risiko-
fakeoren dieses leichtverderblichen
Lebensmittels ist groff. Entsprechend
umfangreich sind auch die Vorgaben
des Gesetzgebers bzw. der Geserz-
geber. Wichtig sind zum cinen die
EU-Verordnungen mit spezifischen
Hygienevorschriften fiir Lebensmittel
tierischen Ursprungs sowie tiber Le-
bensmittelhygiene im  Allgemeinen.

Der deutsche Gesetzgeber trifft Rege-
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lungen im Lebens- und Futtermittel-
gesetzbuch. Weitere (Durchfithrungs-)
Verordnungen regeln in  Erginzung
dazu einzelne Teilbereiche.

Bei der Fleischproduktion gibe es ein-
heidiche Hygienestandards  hinsicht-
lich der Riumlichkeiten, in denen
Fleischprodukte verarbeitet werden,
fir die Produktionsverfahren wie
unter anderem ciner durchgehend ge-

wihrleisteten Kithlung, aber auch hin-
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Haben auch Sie Fragen zur
Direktvermarktung an unseren
Rechtsexperten?
Schreiben Sie uns unter

vomhof@ava-verlag.de!

sichtlich der verarbeitenden Personen,
welche hinreichend im hygienischen
Umgang mic Fleischprodukeen ge-
schult sein sollten.

Bei dem Verkauf von Fleischprodukten
ist eine vakuumierte Verpackung hiufig
anzuraten. Sie ermoglicht bedeutend
lingere Haltbarkeit. Letztlich kommt
es jedoch darauf an, ob man Vorratsein-
kiufe oder die Nachfrage des tiglichen

Bedarfs bedienen méchree.

Rechtliches auf den Punkt gebracht / 43




Freisteller: ngupakarti/stock.adobe.com

Diese Hintweise erheben keinen Anspruch auf Rechtssicherheit und Vollstindigkeir

Rechtliches —

kurz und knapp

Juristisches leicht gemacht. Unser Experte Christian Teppe erkliirt
kurz und einfach wichtige Rechtsﬁ‘agen zur Direktvcrmarktung.

Wie wird der Eigenbedarfaus dem Hofladen verrechnet ?

Anders als bei zugekauften Produkeen,
diirfte im Rahmen der Direktvermark-
tung unproblematischer sein, wenn
beispielsweise ein Teil der Erzeugnisse
als Eigenbedarf verzehre wird. Denn
werden zugekaufte Produkte vermark-
tet, stellt deren Zukauf eine betrich-
liche Aufwendung dar; kann ein Teil
der zugekauften Produkee niche weiter

verkauft werden, weil er verdorben ist,
sind diese abzuschreiben. Nutze ich
zugekaufte Produkee fiir den Eigenbe-
darf, stellc dies regelmifig eine Privat-
entnahme dar, Wie genau mir verdor-
benen Produkeen oder Verwendungen
fiir den Eigenbedarf zu verfahren ist,
erfordert letzelich eine Beurteilung
des Einzelfalls.

Was ist zu beachten, wenn der jahrliche
Umsartz des Hofladens iiber 22 000 EUR liegt?

Gemaf § 19 UStG sind all jene Un-
ternehmen von der Umsatzsteuer-
pflicht befreit, die im vorangegange-
nen Kalenderjahr einen Umsatz von
22000 EUR nicht liberstiegen haben
und im laufenden Kalenderjahr einen
Umsatz von 50000 EUR voraussicht-
lich nicht tibersteigen werden. Ist
bzw. wird eine dieser beiden Umsartz-
grenzen {iberschritten, gile die Regel-
besteucrung ab dem Folgejahr, so der
Grundsarz,

Im Griindungsjahr gilt: Es kommt auf
den voraussichelichen (ersten) Jah-
resumsatz an, der 22000 EUR nicht
ibersteigen darf. Fille der tatsichliche
Umsatz am Ende des Griindungsjah-
res héher aus und isc die Umsatzgren-
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ze dann iiberschritten, so wird — von
Gesetzes wegen — nachversteuert!
Dies birgt natiirlich ein Risiko und ist
im Vorhinein oftmals nur schwer kal-
kulierbar. Dafiir gibt der Gesetzgeber
allen Kleinunternchmern die Mag-
lichkeit, auf die Steuerbefreiung des
§ 19 UStG zu verzichren, was insbe-
sondere sinnvoll sein kann, wenn im
Griindungsjahr hohe Investitionen
zu tatigen sind; denn mic Verzicht
auf die K[einunternchmerstellung ist
man zwar zur Abfithrung der Um-
satzsteuer verpflichter, gleichzeitig ist
man aber auch zum Vorsteuerabzug
berechtige!

Bedacht werden sollte jedoch, dass
diese Erklirung fiir die folgenden fiinf
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Jahre bindend ist - dies unabhingig
vom tatsichlichen oder zu erwarten-
den Jahresumsatz.

Werden
im Vorjahr (die keinen Umsatz er-

Vorbcrcitlmgshandlungen

wirtschafteten) getroffen, sollten die-
se unbedingt dokumentiert werden.
Es kann helfen, den Griindungzeic-
punkt und die mafigebliche Umsatz-
grenze zu bestimmen!
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