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Profil

Vertriebstraining mit den Werten
authentisch - erfolgreich - nachhaltig

30 Jahre Vertriebs- und
Kommunikationstraining

Schulung, Coaching und Beratung

in allen vertrieblichen Fragen

sowie Interimsmanagement flr den Vertrieb

Ziel

Das Vertriebsteam soll in die Lage versetzt
werden, die groBBten Hebel im Vertrieb zu
erkennen und vollumfanglich zu nutzen.
Einfach mehr verkaufen!

Arbeit

2020 — heute Newland
Partner

2009 - heute Sales Performance GmbH
Inhaberin Vertriebsagentur

1990 - 2009 Sales Plus GmbH
Geschéftsfihrende
Gesellschafterin
Werbung und Telefonmarketing

2011 -2013 Handballclub HC Erlangen
Geschaftsfihrerin

Referenzen:

Google, Nestle, Oracle, Evo Bus, Mercedes
Benz, SAP, VEDES, Creditreform, Siemens,
Primetals, Roland Berger Stiftung u.v.a.



