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Am 1. April 2025 startet die Fri.So Group mit einem 

innovativen Konzept mit professionell organisierten 

Serviceangeboten nur für Friseurunternehmer(innen). 

Ziel ist die Stärkung des Friseurmitteltandes, der aktuell 

besonders unter der Strukturveränderung am 

Friseurmarkt leidet. 

 

Die Gruppenarbeit ist geprägt durch das 

Solidaritätsprinzip. Wie zum Beispiel beim ADAC oder 

einer Volksbank. Ein kleiner Beitrag und dafür zum 

Beispiel kostenlose Services, gemeinschaftlich 

organisierte Aktivitäten für die Gruppenmitglieder, mit 

Firmen ausgehandelte Rabatte und Vorteile, kostenlose 

Studienergebnisse zu aktuellen Branchenthemen zur 

Orientierung und Unterstützung von Gruppenmitgliedern 

bei konzeptionellen Veränderungen. 

 

Die gebotenen Services sind nicht nur friseurgerecht, sie 

sind auch schnell verfügbar. Eine wichtige Rolle spielen 

dabei die Profi-Helplines. Hier ist kompetenter, 

kostenloser Rat bei plötzlichen und grundlegenden 

Ereignissen erhältlich und zudem zu speziellen Themen 

die Saloninhaber(innen) aktuell und konzeptionell 

beschäftigen. 

 

Mit Chat-Foren wird die Kommunikation der 

Gruppenmitglieder organisiert. Der Gruppen-Chat bietet 

Gelegenheit zum allgemeinen Austausch, beim 

Praktiker-Chat werden spezielle Themen behandelt die 

die Friseurszene aktuell und grundlegend beschäftigen. 

So werden zum Beispiel Chat-Groups zu Themen wie 

Zweithaargeschäft, Barber, Haarverlängerung usw. 

eingerichtet. 
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Bei der Organisation von Veranstaltungen wird den 

Themen: Ausbildung und Trends bei Frisurenmode und 

Salonkonzepten besonderes Augenmerk gescheckt. 

Durch die Zusammenarbeit mit PIVOT POINT, Partner 

des Zentralverbandes des Deutschen Friseurhandwerks, 

Köln, steht beim Thema: Ausbildung ein kompetenter 

Partner zur Verfügung. Aktivitäten bezogen auf Trends 

werden zeitnah und aktuell geplant. 

 

Der Jahresbeitrag für einen Salon mit einem 

Jahresumsatz von 250.000 � liegt bei ca. 62,50 �/Monat. 

Grundlage für die Berechnung ist der Wareneinkauf des 

letzten Jahres. Es werden 3 % davon berechnet. Bei 

einem Einkauf von 25.000 � also 750,00 �. Auch hier gilt 

das Solidaritätsprinzip. Wer viele einkauft, einen hohen  

Umsatz macht wird angebotene Services stärker nutzen, 

wer sie weniger intensiv nutzt, bezahlt weniger. 

 

Ziel ist es im Gründungsjahr 2025 gut 200 Mitglieder zu 

gewinnen. Die Fri.So Group arbeitet firmenneutral und ist 

rein wirtschaftlich ausgerichtet und es besteht keine 

Firmenbindung. Auch wird keine Interessenvertretung 

betrieben. Dadurch wird die Mitgliedschaft für alle 

Friseurunternehmer(innen) interessant und stellt eine 

gute Ergänzung zu bestehenden Angeboten zum 

Beispiel der Standesorganisation, Firmen, 

Friseurgruppen dar. 

 

Auf der TOP HAIR-Messe am 29./30. März 2025 auf dem 

Messegelände in Düsseldorf präsentiert sich die Fri.So 

Group am Samstag auf der Workshop-Bühne 1 von 

19.00 h bis 19.30 h und am Sonntag von 16.20 h bis 

16.50 unter dem Titel: Fri.So Group & Friends. 

Interessenten für eine Mitgliedschaft können sich hier 

informieren und erste Kontakte knüpfen. 
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Bei Fragen, Informationswünschen usw. E-Mail an:   
 

               ralf-osinski@t-online.de 
 

Homepage          https://frisogroup.de 
 

QR-Code für Interessenten 
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