
Digital Marketing
and business strategy

Marketing Bull biedt zowel krachtige 
marketingoplossingen als doordachte 
businessstrategieën om jouw bedrijf naar 
succes te leiden



Bij Marketing Bull geloven we in het leveren van resultaat door 
middel van gedetailleerde planning en een strategische aanpak.
De uitvoering van jouw marketingstrategie gebeurt in verschillende 
fasen, die nauw met je worden afgestemd.

We zorgen ervoor dat je altijd precies weet wat er gedaan wordt, 
hoe het wordt uitgevoerd, en wanneer je de resultaten kunt 
verwachten.  

Uitvoering & 
Optimalisatie
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Analyse en strategie

De eerste stap in de uitvoering is het creëren van een solide strategie die is gebaseerd op de gegevens die we 
hebben verzameld tijdens het intakegesprek en onze scans. Dit is de basis van al ons werk. We kijken naar de sterkte 
en zwakte van je huidige marketinginspanningen, analyse van je website, social media en offline strategieën.
Deze informatie gebruiken we om een op maat gemaakte aanpak te ontwikkelen die bijdraagt aan jouw specifieke 
doelen zoals zichtbaarheid, verkoop en klantbetrokkenheid.

Onze aanpak bevat zowel online als offline strategieën. We zorgen ervoor dat jouw bedrijf goed gepositioneerd is in 
de markt, en passen de juiste tactieken toe voor zowel digitale als traditionele kanalen. Dit houdt in dat we kijken 
naar de technische aspecten van je website (zoals SEO), je aanwezigheid op sociale media, en hoe we je offline 
merkervaring kunnen versterken.   
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Technische uitvoering

Na de strategiefase gaan we over tot de technische uitvoering van de plannen. Dit omvat:

• SEO-optimalisatie: We zorgen ervoor dat je website technisch in orde is, met focus op snelheid, 
gebruiksvriendelijkheid, en de juiste zoekwoorden. Dit gebeurt zowel op de pagina als in de backend. Je website krijgt 
dus de boost die het nodig heeft om beter zichtbaar te zijn in zoekmachines zoals Google.

• Social media campagnes: We stellen een contentkalender op die aansluit bij de wensen en behoeften van je 
doelgroep. Dit is niet alleen gericht op het aantrekken van nieuwe klanten, maar ook op het behouden en betrekken 
van bestaande klanten. We zorgen ervoor dat je berichten, advertenties, en visuele content consistent en effectief 
zijn.

• Offline marketinguitvoering: Soms is het nodig om traditionele marketingtactieken in te zetten. Denk aan het 
verbeteren van je fysieke winkelervaring, het vernieuwen van je menukaart of brochures voor een restaurant, het 
maken van posters voor evenementen, of zelfs het organiseren van een offline campagne die de merkbeleving 
versterkt. We zorgen ervoor dat alle offline middelen goed aansluiten bij je online strategie voor een naadloze 
merkervaring. 
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Contentcreatie en contentbeheer

Een essentieel onderdeel van de uitvoering is content. Content is de motor van jouw marketingstrategie, zowel online 
als offline. We creëren content die niet alleen aantrekkelijk is voor je doelgroep, maar ook geoptimaliseerd is voor 
zoekmachines. Denk hierbij aan:

• Webpagina's en blogs: We zorgen voor informatieve en conversiegerichte teksten voor je website en blogs die 
passen bij je strategie en SEO-vereisten.

• Social media posts en advertenties: We ontwikkelen creatieve content die je doelgroep aanspreekt en de interactie 
bevordert, met als doel om meer volgers, likes, en reacties te genereren.

• Visuele content: Van foto's tot video's, infographics en andere visuele content die helpt bij het versterken van je 
merk. 
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Monitoring en rapportage

De uitvoering stopt niet na het implementeren van de strategie. We monitoren continu de prestaties van je 
campagnes en zorgen ervoor dat alles op schema blijft. We meten de effectiviteit van alle ingezette 
marketingactiviteiten door middel van rapportages en analytics, zodat we tijdig kunnen bijsturen waar nodig.
Je ontvangt regelmatig rapporten die de voortgang laten zien en de resultaten van de campagnes, met daarin 
belangrijke metrics zoals bezoekersaantallen, conversiepercentages, betrokkenheid op social media en de 
effectiviteit van je offline marketing.

We houden regelmatig overleg om eventuele aanpassingen door te voeren en om nieuwe kansen te identificeren.
Dit zorgt ervoor dat je marketingstrategie altijd actueel en effectief blijft, en dat je constant de beste resultaten 
behaalt. 
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Feedback en verbetering

Na elke campagne is er een evaluatie om te kijken naar wat goed ging en waar we verder kunnen verbeteren.
Door de resultaten te analyseren, kunnen we gericht aanpassen voor de volgende fase.
Dit maakt de marketingstrategie dynamisch, flexibel en vooral resultaatgericht.
We blijven altijd streven naar verbetering om jouw doelen steeds effectiever te bereiken.

Bij Marketing Bull zien we onze klanten als partners. We willen samen met jou groeien en zorgen ervoor dat je bedrijf 
niet alleen op korte termijn, maar ook op lange termijn profiteert van de marketinginspanningen.
We staan altijd klaar om nieuwe mogelijkheden te verkennen en je te ondersteunen in elke fase van je bedrijfsgroei. 
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Disclaimer

Deze sheet is uitsluitend bedoeld
voor informatieve doeleinden.

Er kunnen geen rechten worden
ontleend aan de inhoud.

Voor advies raden wij aan
een deskundige te raadplegen.


